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Rewire Holding LTD se ha

posicionado forjando un
plan de ejecucion posterior a
la pandemia y estd trabajan-
do en €l a toda maquina. La
empresa cree firmemente
que sus objetivos deben incluir también
una contribucidn a la sociedad y a la eco-
nomia local: por ello, no se centraran en
competir con otras instituciones financie-
ras, sino en abrir nuevas oportunidades de
mercado.

En este sentido, la marca que Rewire
Holding utilizara para la época posterior al
COVID-19 serd la marca registrada euro-
pea Saurus.com como simbolo de la fuer-
za y resistencia que los dinosaurios mos-
traron en su momento histérico. Para ello,
la empresa recaud¢ el afio pasado mas de
dos millones de euros en financiacién ini-
cial y esta recaudando una cantidad simi-
lar este afio; después de eso, todo sera
cuestién de financiar el crecimiento y se-
guir innovando.

La firma esta firmemente convencida
del derecho generalizado a acceder a los
servicios financieros bésicos, y para ello el
problema niimero uno a solucionar es me-
jorar el acceso a Internet de los usuarios a
través de sus smartphones, punto este que
sostiene el objetivo sostenible nimero uno
de las Naciones Unidas: sacar a la gente de
la pobreza.

A este respecto son definitorias las pala-
bras del director general de Rewire Hol-
ding, José Merino, que manifiesta la im-
portancia de “dar a la gente posibilidad de
entrada a la mayor enciclopedia del mun-
do, llamada Internet. Con el acceso a la
Red viene aparejado el acceso a la educa-
cién bésica y a los servicios financieros ba-
sicos. Las personas que obtienen una posi-
bilidad basica de acceder a Internet tienen
mas posibilidades de ganar dinero y, como
consecuencia, contribuir ellas mismas a la
economia local".

Asi, Rewire Holding apuntala sus pla-
nes post-COVID-19 con tecnologia clave
para resolver los tres problemas basicos
identificados:

El primer problema se resuelve
l con dos patentes concedidas en la
UE y en Estados Unidos con fecha
de prioridad 2015 y 2017, respectiva-
mente. En relacién a la primera, la inno-
vacion fue mostrada dentro de la 'app'

de Dunkin a nivel nacional en Espafia. A

los usuarios de la 'app' de Dunkin se les

facilit6 el acceso automatizado a Inter-

net en los centros wifi de sus tiendas a

nivel nacional, de forma que las perso-

nas que no pueden disponer de cone-
xién todos los dias tienen acceso gratui-
to ala Red con solo estar en las inmedia-
ciones de sus tiendas.

En cuanto a la segunda patente que
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En unas circunstancias como no se han visto en la historia
reciente, el COVID-19 ha impulsado cambios de
comportamiento a escala mundial en las personas,
forzados estos por los gobiernos, sin mejores opciones
para detener el indice de contagio del virus. La gran
pregunta es: ;quién se centra en lo que viene después del

COVID-19,y en qué?

protege la innovacién de compartir In-
ternet de forma automatizada entre
smartphones, la misma es la flor y nata,
ya que permitiria a un futuro usuario de
la 'app' de Saurus.com compartir su co-
nexion con cualquier otro usuario cerca-
no de la aplicacién sin que el mismo
tenga que hacer nada mas que abrir su
'app' de smartphone de Saurus.com y,
ibingo!, cuenta ya con acceso a Internet.
Ello no puede sino repercutir de ma-
nera positiva en los resultados de la em-
presa, como resalta la directora de Mar-
keting de Dunkin Espafia, Karina Casti-
llo, en una nota de prensa del 28 de fe-
brero de 2018 en 'Business Wire' (una
empresa de Berkshire Hathaway), al
asegurar que “estamos encantados con
los resultados de nuestra tecnologia pa-
ra compartir Internet, que estd trayen-
do mas visitantes a nuestras tiendas.
Los clientes de Dunkin no necesitan ha-
cer el pedido en el mostrador y luego
pedir la contrasefia del wifi de la tien-
da: solo tienen que descargar la 'app".
Es digno de imaginar, siquiera por
un momento, el poder de estas paten-
tes, que utilizarfa una empresa que co-

tiza en bolsa con miles de millones de
ddlares de ingresos mensuales para
aumentar, por ejemplo, un determina-
do porcentaje de horas al dia en que el
dispositivo de un usuario estaria co-
nectado a Internet. No hace falta ser
un genio para ver el potencial de una
tecnologia tan innovadora para com-
partir conexién: mds tiempo en la Red
equivale a més tiempo para obtener
aun mas ingresos. Mientras que para
las empresas que cotizan en bolsa pro-
bablemente ello solo signifique mds
ingresos, para Saurus.com esta solu-
cién técnica es un medio para contri-
buir a la inclusién social, algo que, de
hecho, podria convertirse en una he-
rramienta que cambie el juego y per-
mita a la empresa abrir nuevos seg-
mentos de mercado.

con una patente pendiente en la
UE y en EE.UU. con fecha de prio-
ridad en 2019. Se espera que los usua-
rios de la primera cuenta, cuando se re-
gistran en una nueva cuenta corriente,
hagan su primer depésito transfiriendo

2 El segundo problema se resuelve

dinero desde otra cuenta existente. Si
se tiene en cuenta que se trata de usua-
rios de la primera cuenta corriente, esto
deja en el limbo a un importante seg-
mento de personas.

En un alarde de emprendimiento,
Saurus.com destaca con una tecnologia
innovadora en la que un smartphone
de un usuario cercano se autoconfigura
como un cajero automatico virtual, por
lo que un usuario de la primera cuenta
corriente podra depositar dinero en
efectivo, a través de otro adherido de
Saurus.com cercano, y recibir esa canti-
dad en su cuenta al instante. Se espera
que esta solucién técnica contribuya a
la inclusién financiera.

suelve con la patente de la UE y

de EE.UU. anteriormente mencio-
nada, pendiente de resolucién y con fe-
cha de prioridad en 2019. Los auténo-
mos y las pequefias y medianas empre-
sas tienen un problema muy diferente,
a saber, el elevado coste de su actividad
a la hora de cobrar. La innovadora solu-
ci6én de Saurus.com configura automa-
ticamente un smartphone como punto
de venta para los comerciantes y recibe
los pagos de sus clientes al instante en
la cuenta corriente de su negocio a una
fraccién de su coste actual. Los usuarios
que no dispongan de Internet también
podran en breve realizar pagos a través
del TPV de Saurus.com con Internet
compartido. Se espera que esta innova-
cién se convierta en una parte impor-
tante de los futuros ingresos del nego-
cio de Saurus.com en el segmento de
mercado de los TPV de pagos sin con-
tacto, cuyo crecimiento se ha visto ace-
lerado por el covid-19: segiin un estu-
dio de mercado de octubre de 2019 rea-
lizado por GM-Insights, el tamafio del
mercado de terminales de punto de
venta entre 2019 y 2025 crecera hasta
los 140.000 millones de ddlares.

3 El tercer problema también se re-

El director general de Rewire Holding,
José Merino, fue vicepresidente de opera-
ciones de Philips Consumer Communica-
tions en Silicon Valley y cofundador y direc-
tor de operaciones de Sensei Ltd, con sede
en el Reino Unido, a la que llevé desde su
creacién hasta el desarrollo de un teléfono
moévil, con el lanzamiento del producto y la
venta a Vtech Holdings, con sede en Hong
Kong. Se encuentra disponible para medios
de comunicacion y relaciones con inverso-
res en merino@RewireHolding.com o en el
sitio web https://Saurus.com.
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